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Fecha Docente Contenidos de clase Modelo CANVAS
PRESENTACION de los objetivos del curso y las
Equipo condiciones de cursada. Cronograma y pautas de| Presentacidn del modelo
12-ago incUBAgroy |evaluacidn. Presentacion de IncUBAgro. Introduccion al| de negocios CANVAS y sus
Ruben César |concepto de competencias emprendedoras. 9 mddulos
Introduccién al modelo de negocios CANVAS.
MODELO DE NEGOCIOS. La modelizacién de , ,
. . Mddulo: Competencias
19-200 Ruben César | 1€90Ci0S- Herramientas para elaborar el modelo de emprendedoras
g negocios. CANVAS y LEAN CANVAS. La propuesta de P y
. Propuesta de Valor
valor de un producto o servicio.
EL CLIENTE: Conociendo a mi cliente. Médulos: Seamentos de
COMERCIALIZACION: Estrategias de comercializacién. Clientés CZnaIes de
26-ago Mariano Villani |[PRECIO: Cémo se define el precio de venta. Comercializ’acién Precio
MARKETING: Posicionamiento de mercado v . Y
Marketing
desarrollo de marcas.
. ENTREGA del t del trabaj jctico: id
Equipo ¢ tema e., ranajo Prac 0 |.ea Entrega de datos de
1-sept incUBAGro emprendedora y conformacion del equipo. Exclusivo Equino Emprendedor
9 Estudiantes FAUBA. Ver pautas. auip P
INVESTIGACION DE MERCADO: Qué es y qué no es
la Investigacion de Mercado. Para qué sirve. Por qué es
5-cept Valeria relevante investigar. Del problema de negocio al| Mddulos: Actividades
P Dubinowski |problema de investigaciéon. Un recorrido por el proceso. Clave, entre otros

Herramientas y Metodologias para avanzar en los
objetivos.



mailto:incubagro@agro.uba.ar

9-cept Ricardo SEMINARIO sobre GESTION DE EQUIPOS Médulo: Recursos Clave
P Rodriguez EMPRENDEDORES. '
16-cent Roberta HOJA DE RUTA SANITARIA PARA | Mddulo: Actividades Clave
P Sammartino |EMPRENDEDORES ALIMENTARIOS. y Habilitaciones
Equi
23-sept . quipo CLASE DE CONSULTA para Primera Entrega de TP. Clase de Consulta
incUBAgro
PRIMERA ENTREGA DEL TRABAJO PRACTICO
Equipo Segmentos: Propuesta de Valor Preliminar, Segmento .
29-sept incUBAgro de Clientes, Canales de Comercializacién, Recursos Entrega de trabajos
Clave y Fuente de Ingresos. Ver pautas.
COSTOS. Estructura de costos del Emprendimiento. ,
: e Mddulos: Estructura de
30-sent | Silvina Dal Pont Concepto de Costo de Oportunidad. Clasificacion de Costos Y Fuente de
P Costos. Costos Fijos y Costos Variables. Costos Directos Inaresos
y Costos Indirectos. Estimacion del punto de equilibrio. g
FINANCIAMIENTO. Necesidad de financiamiento.
Socios o inversores. Concepto de riesgo. Fuentes de
Ruben Cesary |_. . . .
. financiamiento en el mercado de capitales formal e| Mddulos: Recursos Clave y
7-oct Julieta . ., . .- .
. informal. Redaccién de aplicaciones a créditos, capital Fuente de Ingresos
Caminetsky . . . .
semilla, subsidio. Experiencia de estrategia de
financiamiento de una empresa Fintech.
VIABILIDAD ECONOMICO-FINANCIERA. Proyeccién| Mddulos: Estructura de
14-oct Roger Andia |de flujo de fondos, Inversiones tangibles e intangibles, Costos y Fuente de
Capital de trabajo. Indicadores: VAN, TIR, PRK Ingresos
NEGOCIACION ;todo el tiempo? sen todos los casos? , .
. . - , Mddulos: Alianzas
Tiempo, informacién y poder; un tripode donde se . .
21-oct Susana Garat . . Estratégicas y Relacién con
apoya el proceso negociador. Confianza vy .
o o los Clientes
comunicacion, dos factores clave en la negociacion.
Equi
28-oct ) quipo CLASE DE CONSULTA para Segunda Entrega de TP. Clase de Consulta
incUBAgro
SEGUNDA ENTREGA DEL TRABAJO PRACTICO
Equino Segmentos CANVA: Recursos Clave, Estructura de
4-nov . quip Costos e Ingresos, Alianzas Estratégicas y Relacion con Entrega de trabajos.
incUBAgro . L .
los Clientes + Version Final de la primera parte. Ver
pautas.
EMPRESA BIOTECNOLOGICA Y EMPRESA
Gustavo | e uns emiress botecrligc Com || M09uos Propuesta e
10-nov | Gonzalez Antay P gica. Valor. Presentacion de un

Andrea Seoane

sustenta y cuales son las alianzas estratégicas que se
deben implementar para su buen funcionamiento.
Registros y autorizaciones.  Presentacion de una

emprendimiento modelo




empresa de producciéon y comercializacion de plantines
y plantas para infraestructura verde.

CAPITAL SOCIAL. Las redes de apoyo como activo
estratégico para la generacion y consolidacion de

Madulos: Alianzas

1-nov Ruben Cesar |emprendimientos. El diseno de estrategias para el| Estratégicasy Recursos
mejoramiento y la ampliacién de las redes de apoyo. El Clave
capital social. Mapeo de las redes de apoyo
. < E icién final d
Equipo  |PRESENTACION DE PROYECTOS FINALES.|  —posicontinalde
18-nov . . : cursada. Presentacion de
incUBAgro Modalidad presencial en FAUBA. .
Power Point.
Entrega de version con
Eauipo correcciones y
24-nov . quip Instancia de recuperacion. observaciones
incUBAgro . .
identificadas en la
exposicion
Equipo .
25-nov incUBAgro Entrega de notas finales.




